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Требования к позиции 
Заместитель Генерального Директора по продажам и маркетингу
в дочернюю компанию 
Ключевые обязанности:

Управление портфелем продукции

Стратегическое и оперативное планирование и управление продажами

Развитие доли рынка, вывод и продвижение на рынок новой продукции, формирование новых каналов продаж
Разработка и реализация маркетинговой стратегии

Прогнозирование и выполнение плана продаж, построение экономических моделей

Методическое сопровождение процесса продаж

Проведение переговоров с ключевыми клиентами

Управление бюджетом

Обучение и мотивация персонала.

Требования к позиции: 
Образование и опыт:

Высшее техническое образование
Опыт работы в роли Директора по продажам/ Заместителя директора по продажам преимущественно в компаниях гос. сектора, авиационной/ морской промышленности
Опыт построения системы продаж «с нуля»
Знание рынка авиационной/морской промышленности, понимание специфики в целом и продуктового портфеля данных отраслей

Большой опыт (не менее 7 лет) успешного заключения сделок со стоимостью контрактов от 40 млн. руб.

Ключевые компетенции:
Опыт и навыки ведения сложных переговоров с заказчиками на самом высоком уровне
Нацеленность на результат
Отличные навыки коммуникации

Системное мышление
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